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 REFLEXOS DO DESEMPENHO DA INDUSTRIA GRAFICA
NO SETOR ATACADISTA DE PAPEL

O setor grafico ndo devera registrar crescimento positivo este ano.
Estima-se que faturara, no maximo, US$ 6 bilh6es, o mesmo montante alcan¢ado em 1995.

As dificuldades acarretadas pela
politica monetaria brasileira acentuaram-
se em 1996, quando o setor gréfico ndo
devera apresentar crescimento. O De-
partamento de Coordenagao Econémi-
ca e Setorial da ABIGRAF - Associagdo
Brasileira da Industria Grafica, em recen-
te pesquisa, constatou que no primeiro
semestre deste ano houve significativa
queda em relagao a igual periodo de
1995. A ocupagédo da capacidade insta-
lada caiu de 80% para 72%; o quadro
de pessoal foi reduzido em 5,5%. A ex-
pectativa é de que haja crescimento
moderado no segundo semestre, tradi-
cionalmente mais aquecido, compen-
sando a queda verificada nos meses an-
teriores. Mas nada espetacular. Caso
essa previsdo se  confirme, o
faturamento global da industria devera
alcangar o mesmo montante do ano pas-
sado: US$ 6 bilhoes.

A industria grafica brasileira em-
prega quase 200 mil trabalhadores; o
setor representa 1,22% do PIB, reune
14.753 graficas em todo o Brasil, sendo
6.105 empresas (41,38%) em Sao Pau-
lo. Em 95, o faturamento global do setor
cresceu 13,2% em relagao ao ano ante-
rior (US$ 6 bilhdes contra US$ 5,3 bi-
Ih6es em 94). Mas os resultados poderi-
am ser melhores se o setor ndo tivesse
a competitividade abalada por fatores
conjunturais, como altas taxas de juros,
ancora cambial e controle de crédito e
consumo.

A principal causa do desempenho
pouco favoravel é a contratagao de ser-
vicos no Exterior que, segundo a
ABIGRAF, representou no primeiro se-
mestre de 1996 evaséo de 11% dos pe-
didos de clientes brasileiros. “Muitas pu-
blicacbes e impressos brasileiros tém

sido feitos no Exterior, onde as taxas de
juros e as condi¢des da economia pos-
sibilitam a concessao de prazos de até
180 dias. O encargo financeiro anual no
Exterior é de 6%, ou seja, praticamente
igual ao de um més no Brasil”, lamenta
Max Schrappe, presidente da ABIGRAF.

O balanco foi divulgado durante
a Escolar’96 - Feira de Produtos para

Escola, Escritério e Papelaria, realiza-
da em Sao Paulo, de 8 a 11 de outu-
bro, patrocinada pela ABIGRAF. Du-
rante a mostra, o setor grafico infor-
mou ter investido de 1990 a 1995 US$
2,4 bilhdes em maquinas e equipamen-
tos, equiparando-se em tecnologia e
qualidade as melhores empresas do
mundo.
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O QUE FAZ UMA ENTIDADE RE-
PRESENTATIVA E FORTE O BASTANTE
PARA -DEFENDER OS INTERESSES DO
SETOR QUE REPRESENTA?

Todas as vezes que se faz esta re-
flexao, chega-se a seguinte conclusao:

A PRESENCA E O APOIO DE
SEUS FILIADOS OU REPRESENTADOS!

Mas nao é da cultura do brasileiro
prevenir ao invés de remediar. A exemplo
do doente que procura o médico somente
quando ja contraiu alguma moléstia, des-
cartando de vez a medicina preventiva, que
evitaria a urgéncia e, em muitos casos, até
doencas fatais, os sécios somente recor-
rem as entidades quando surge algum pro-
blema, pleiteando apoio e solugdes. Resol-
vido o assunto, afastam-se novamente.
Nao é so o apoio manifestado pela presen-
ca fisica do associado que desaparece;
some também o apoio financeiro.

Por que devo pagar essa contribui-
cdo? Esta é a pergunta mais freqliente
apods o envio da guia de contribuigao.

A pergunta é a parte mais branda
da conversa, seguida de protestos e ale-
gacoes do tipo: eu ndo uso esses servi-
¢os (cursos, palestras, assessoria juridi-
ca, efc...) ; outros alegam desconhecer o
trabalho realizado pela entidade como re-
presentante legal do setor perante autori-
dades do governo e por ai vai...

E a vez do SINAPEL perguntar:

O QUE VOCE, FILIADO, TEM FEI-
TO PELO SINDICATO?

Todos tém compromissos e interes-
ses particulares a zelar; nao ha tempo para
atuar efetivamente junto a entidades sin-
dicais, e este é um argumento compreen-
sivel. Mas a entidade representativa tem
deveres para com a sociedade e o setor.
Essas atribuigbes, muitas vezes, sdo cum-
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pridas de forma indireta, com a contratagdo
remunerada de profissionais; também os
demais servigos oferecidos exigem inves-
timentos e, se algum evento importante
deixa de ocorrer, talvez seja porque vocé
se omitiu e ndo sugeriu que ele fosse rea-
lizado.

Reflita um pouco sobre isso. Se
vocé deseja um sindicato forte e represen-
tativo, encontre sua maneira de colabo-
rar. Comparega a reunibes, envie suges-
tées , pague as contribuigbes obrigatdrias
nas datas determinadas. Quem ganhard
com isso é o setor atacadista do papel e
papelao.

Além do mais, o remédio quase
sempre tem efeitos colaterais; melhor, é
nao precisar toma-lo.

A Diretoria.

ste més, o SINAPEL apresenta o ponto de vista do superin-
tendente da VCP - Votorantim Celulose e Papel, RAUL

VOCE PERGUNTA,
O SINAPEL RESPONDE

objetivando orientar o usuario para solugdes que ele ainda desconhece.
Essas tendéncias por certo serao rapidamente introduzidas

CALFAT, sobre o setor atacadista de papel brasileiro.

A distribuicao de papel no Brasil vem seguindo as ten-
déncias do mundo desenvolvido, onde convivem em harmonia
distribuidoras controladas por fabricantes e distribuidores in-
dependentes.

Nota-se que os métodos de comercializagao comegam a
sofrer impacto maior das novas tendéncias delineadas no Exterior.

Em mercados mais sofisticados, a atuagao de distribuidores
é mais pré-ativa. Procura-se induzir os principais formadores de
opinido quanto a utilizagéo de produtos para finalidades especificas
e direciona-se o mercado para o consumo de determinados tipos de
papéis. Isso é feito das mais variadas formas, por exemplo, através
de uma apresentagao diferenciada e/ou com o uso de mostrudrios

tentes em empresas.

no Brasil, em fungao da prépria competitividade do mercado.
“Na area de armazenagem e movimentagao de produtos, os

procedimentos no Brasil também sdo bem diferentes dos pratica-

dos no Exterior. Em mercados mais sofisticados, os depésitos es-

* tao totalmente automatizados; isso, além de preservar a qualidade

do produto, permite maior rapidez e agilidade no atendimento”, ob-
servou Raul Calfat.

Novamente lembramos que esta secdo é um espaco
reservado para esclarecer duvidas e orientar os leitores do
Canal Sinapel.

Cartas devem ser encaminhadas a secretaria do
SINAPEL, que consultara pessoas especializadas no assun-
to para obter as respostas esperadas.




BN A F\VOLUCAO DA RENDA E O CONSUMO

Por: Leonel Tinoco Netto (*)

studos recentes efetuados pelo

IBGE demonstraram que apés a

implantacao do real como moeda,
em julho de 1994, a renda média do brasi-
leiro apresentou crescimento, notada-
mente daqueles cidadaos situados nas ca-
madas de menor poder aquisitivo.

“O PNAD, pesquisa efetuada em
ambito nacional e divulgada em setembro
de 1996, mostrou que o ganho médio men-
sal dos trabalhadores evoluiu positivamen-
te apds 1992, conforme demonstra o quadro
abaixo.

GANHO MEDIO MENSAL DOS
TRABALHADORES EM REAIS

ANO MEDIA R$
1990 207
1992 180
1993 195
1995 254

Fonte: PNAD-IBGE

Observa-se que o crescimento de
renda em 1995 foi representativo, equiva-
lendo em termos médios a 30,2% relati-
vamente ao ano anterior, apés crescimen-
to também registrado em 1993 comparati-
vamente a 1992.

Indicadores mais recentes, referen-
tes ao periodo pés-real, de julho de 94 até
junho do corrente ano, demonstram a evo-
lugao do rendimento real de varios seg-
mentos da populagao.

EVOLUGAO DOS RENDIMENTOS -

INDICADORES DIVERSOS

INDICADOR INSTITUICAO | JUN/96 - JUL/94 (%) | OLTIMOS 12 MESES (%)

RENDIMENTO REAL MEDIO

COM CARTEIRA IBGE 23,3 14,7

SEM CARTEIRA IBGE 405 17.2

DOS ASSALARIADOS SEADE/DIEESE 37.3 13,7
INDUSTRIA PAULISTA

SALARIO REAL MEDIO FIESP 29,8 14,9

(P/ HORA TRABALHADA)

MASSA REAL DE SALARIOS e &7

ELABORAGAO DO AUTOR - SERIES DEFLACIONADAS PELO IGP

Os dados mostram que, em todas
as atividades, ocorreu aumento no salario
real médio. Os pagamentos efetuados a
pessoas sem carteira assinada evoluiram
significativamente: 40,5% a mais compa-
rando-se junho de 96 com julho de 94. Os
assalariados da RMSP, segundo o SEADE/
DIEESE, registraram ganhos de 37%, re-
lativamente ao 1° més do Real. Nota-se
também elevagao no salario real médio por
hora trabalhada na industria; enquanto a
massa real de salarios, oy seja, o total de
salérios pagos, aumentou 14,2%.

A observagao das variagdes dos
ultimos 12 meses anteriores a julho de 96
fornece com maior exatidao a tendéncia
de crescimento, ficando patente a situa-
¢ao da industria. Isto porque desempre-
gando mais, em razao da competitividade
que forgou a adogao de novas tecnologias,
pagou salarios médios maiores a quem
permaneceu no emprego (+ 14,2%), em-
bora dispendendo somente 4,7% a mais,
a titulo de pagamento total de saldrios.

O exame do nivel de vendas do
comércio nao apresenta, no entanto, a

mesma evolugao positiva em todos os se-
tores da atividade comercial. Excegao fei-
ta ao setor de bens duraveis, que apre-
senta vendas acumuladas bastante razo-
aveis, os demais segmentos enfrentam os
efeitos da elevada competitividade, que re-
duz precgos e margens de lucro, desvian-
do os consumidores para formas alterna-
tivas de compras, muitas das quais repre-
sentadas por produtos importados, dispo-
niveis no mercado.

Muitos desses setores nao conse-
guirao sequer repetir o faturamento do ano
passado, muito embora tenham movimen-
tado volumes maiores de mercadorias,
efeito da queda de precos. Nesse caso,
enquadra-se o comércio atacadista de
papel, enfrentando os problemas de um
mercado retraido, disposto a pagar pre-
¢os reduzidos.

(*) Leonel Tinoco Netto € consultor
econbémico do SINAPEL e professor de
economia do IMES de Sao Caetano do Sul
e da Fundagao Santo André.

MULTAS SIM,
INJUSTICA NAO

O SINAPEL continua apoiando a
FCESP- Federagao do Comércio do Esta-
do de Sao Paulo, na campanha pela re-
ducao de multas fiscais. Os percentuais
praticados atualmente sao incoerentes
com a estabilidade da moeda e esse é um
fator que interfere diretamente na rentabi-
lidade dos negécios.

SETOR ATACADISTA TEM 7%
DE PARTICIPACAO NO PIB

O Conselho do Comércio Atacadis-
ta (CCA) da FCESP concluiu estudo ava-
liando a importancia do setor atacadista
no processo industrial. O segmento é
apontado como responsavel por 7% do
PIB e por cerca de 33% dos negécios.

MEDIDA PROVISORIA 1516

Em oficios aos deputados Delfim
Netto (PPB-SP) e Elias Murad (PMDB-PR),
presidentes das Comissdes de Finangas
e Tributagéo e de Defesa Nacional da Ca-
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mara, respectivamente, o presidente da
FCESP Abram Szajmam alertou contra os
inconvenientes da MP 1516/96, em
tramitagao no Congresso. Essa Medida
impede a dedugao da contribuigao social
sobre o lucro liquido para efeito de apura-
¢ao do lucro real e de sua prépria base de
célculo. No entender da FCESP, o ato re-
sultard em elevagdo da ordem de 8% da
atual carga tributaria. Szajmam observou:
“a MP abre perigoso e preocupante pre-
cedente, pois, a qualquer momento, dian-
te da necessidade de se ampliar a arreca-
dacao, podera ocorrer 0 mesmo com ou-
tros tributos, nao permitindo que tais valo-
res pagos pelos contribuintes sejam de-
duzidos para efeito de apuragao do impos-
to de renda”.




RESAS &
EMPREENDEDORES

Com o objetivo de proporcionar a
seus clientes ainda maior eficiéncia no
atendimento, a Rio Branco Comércio e
Industria de Papéis Ltda. planeja, em

Rio Branco: a meta é eficiéncia

1997, consolidara departamentalizagdo
de suas atividades.

Atualmente, a empresa ja man-
tém a administracdo de vendas distri-
buida basicamente em trés setores:
Setor Grafico, que distribui papéis para
industrias graficas; Setor de
Informatica, que comercializa artefatos
de papéis e suprimentos de informatica
para revendas, papelarias e consumi-
dores institucionais; Setor Industrial,
para corte de papéis. Vitor Paulo de
Andrade, diretor da Rio Branco, escla-
rece que no préximo ano, “havera uma
efetiva separacao fisica dos Setores
Gréfico e de Informatica. Cada setor

terd uma politica de operacgao e de pro-
dutos totalmente independente.”

A Rio Branco foi fundada em no-
vembro de 1978. Sua sede, na Avenida
Henry Ford, 2240, no bairro do Ipiranga,
em Sao Paulo, ocupa area de 12.200
m?, compreendendo departamento ad-
ministrativo e trés depdsitos.

Vitor Paulo faz questéo de res-
saltar que as mudangas vém ao encon-
tro da filosofia da empresa, que sem-
pre procurou trabalhar valorizando o
binbmio produto e servigo. “Temos
grande diversificagao de produtos, as-
seguramos bons servigos de atendi-
mento e entrega”, conclui.

A proposta desta nova se¢cao nao
€ prestar assessoria juridica de forma
convencional, mas esclarecer sobre al-
gumas decisoées dos nossos Tribunais,
que poderéo ser lteis as empresas no
seu dia a dia.

Por: H.N. Morrone, advogado

1. Transferéncia de mercadorias de um
estabelecimento a outro, da mesma em-
presa, na mesma localidade, nao esta
sujeita a incidéncia do ICMS.

2. Importacé@o de mercadoria - O fato ge-
rador € a entrada no estabelecimento
importador e o recolhimento do ICMS é
feito por guia especial.

3. Impenhorabilidade de bens de familia -
Nas execugdes, nao sao penhoraveis
televisao, geladeira, fogdo e méveis
que guarnecem a casa, pois sao bens
que nao podem ser considerados de
luxo ou adorno.

4. O empregador responde pelos atos
culposos contra terceiros praticados por
empregados durante o exercicio dos
trabalhos.

5. O entendimento da maioria dos julgados:
Nula é a fian¢a prestada individualmente
pelo marido ou pela mulher, sem o con-
sentimento do outro conjuge.

6. Previdéncia Social - Penséao por Morte -
Provado que a esposa e a concubina de-
pendiam do falecido, o beneficio previ-
denciario deve ser dividido entre ambas.

7. Afaléncia ndo pode ser decretada se o
devedor tiver requerido concordata an-
tes da citagao do pedido de quebra.
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8. Penhorabilidade de Bens de Familia
- Os bens que alfaiam uma residén-
cia, tais como méveis e utensilios, em
tese, sao excluidos da penhora no
caso de execugdo. Entretanto, sao
penhoraveis quando se trata de co-
branga de impostos, taxas e contribui-
¢oes condominiais relativas ao imé-
vel residencial.

9. Importagéo de Produtos - Cédigo do
Consumidor - Comercializar produtos
importados com embalagens impressas
em idioma estrangeiro sem tradugao ou
informagdes em lingua portuguesa
pode ser considerado infragdo de nor-
mas administrativas e nunca infragao
de natureza penal.

10. Concorréncia Desleal - Pratica esse
crime o empregado de confianga que
viola segredo industrial.




